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dieses Mottostellt die Landjugend 201/

Wild-Obermayr

aus Niederneukirchen im Bezirk
Linz-Land produzieren und
vermarkten seit mittlerweile

15 Jahren auf ihnrem Betrieb
verschiedenste Obst und
Gemusesorten. Im Interview mit
der Landjugend Oberdsterreich
berichtet uns Gabi von ihrem
Alltag, ihrer Denkweise und von
ihren Zukunftsplanen.

Gabi, du hast vor ungefahr

15 Jahren auf diesen Betrieb
geheiratet. Wann und wie seid

ihr auf die Idee gekommen
Gemiise und Obst zu vermarkten.
Wo steht ihr im Augenblick?

Als gebiirtige Puppingerin aus dem Efer-
dinger Becken wurde mir der richtige
Umgang mit Gemiisepflanzen bereits als
Kind beigebracht. Schon meine Eltern
bewirtschafteten einen Gemiisebetrieb mit
Direktvermarkung. Frith durfte ich dort
auch schon Verantwortung tragen und
somit am Geschehen teilnehmen, was mir
sehr viel in meiner heutigen Tatigkeit zu
gute kommt. Auch die Landjugend spielte
in meinen jungen Jahren eine groBe Rolle.
2002 entschieden sich Klaus und ich zu
heiraten und im Zuge dessen den Betrieb
von meinen Schwiegereltern zu {iberneh-
men. Schnell wurde uns klar, dass wir
mit unseren 37 ha Grund keinen Voller-
werbbetrieb als Ackerbauern fiihren kénnen
und nachdem auf dem Betrieb ohnehin
schon Essiggurken angebaut und ver-

marktet wurden, entschieden wir uns in
diese Sparte einzusteigen. Heute bewirt-



schaften wir auf 6 ha Obst, wie zum
Beispiel Quitten, Mispeln, Marillen, Pfirsich,
Kirschen, Niisse, verschiedenstes Beerenobst
und noch vieles mehr, die wir zum GroBteil
ohne Weiterverarbeitung als Frischware
direkt ab Hof verkaufen. Gemiise wird
auf ca. 6-7 ha auf den umliegenden
Flachen oder in groBen Glas-
hiusern angebaut. Die Ge-
miisesorten reichen auch in
diesem Bereich von A bis

Z. Ca. 100 verschiedenste
Sorten zéihlen wir aktuell auf
unserem Betrieb. Den Uberblick
dabei noch zu behalten erfordert
eine Menge Organisation und Herzblut
fiir die Arbeit.

Unglaublich, was du da leistest.
Wie bekommst du mit so viel
Arbeit alles unter einen Hut?
Grundsitzlich sind mein Mann Klaus
und ich Vollzeit am Betrieb beschiftigt.
Auch meine Schwiegermutter ist noch
sehr riistig und hilft mit wo es geht. Zu-
sétzlich stellen wir noch regelmifig
Erntehelfer, Asylanten und geringfiigige
Mitarbeiter im Hofladen an, die uns
immer tatkraftig un-
terstiitzen.

Du hast vorhin die
Landjugend
erwahnt. Wir alle
wissen, wie sehr
einem die
Landjugend
pragen kann. In
wie weit hast du
mit der
Landjugend Erfahrung gemacht?
Ich bin im bereits sehr jungen Alter Lei-
terin meiner Ortsgruppe geworden. Spéter
wurde ich dann Bezirksleiterin, Landes-
leiterin und anschlieBend noch Bundes-
leiterin der Landjugend Osterreich. Be-
sonders viel im Bereich Personlichkeits-
bildung préigte mich die Landjugend.
Den richtigen Umgang mit Leuten, sich
richtig prasentieren und vor allem Ver-
antwortung zu Ubernehmen sind nur
wenige Eigenschaften die ich bei der
Landjugend lernte und die mir heute
noch in meinen Tatigkeiten und Funk-
tionen zu gute kommen.

genommen.

Unsere Kunden’ ,
schatzen die groBe
Vielfalt auf unserem
Betrieb sehr und ganz
besonders auch die
personliche Beratung von
Klaus und mir wird sehr
gerne in Anspruch
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Auf Regionalitat ausgerichtet zu
arbeiten und zu leben ist nicht
immer leicht. Wenn du die Zeit
zuriickdrehen kénntest, wiirdest
du etwas anders machen?

Ich wiirde auf alle Fille wieder Biuerin
werden. Das ist meine Leidenschaft.

Riickblickend wiirde man aber immer :

etwas finden, was man besser hitte ma-
chen koénnen. Erfahrungen iiber be-
stimmte Pflanzensorten sammelt man
nun einmal nur durch
ausprobieren. Auch
grofere Investitionen
wie die Uberdachung
unseres Innenhofes ist
fiir uns eine groBe Be-
reicherung. Im GroBen
und Ganzen kann ich
sagen, dass wir sehr
stolz tiber unsere Ent-
wicklung sind.

AbschlieBend schauen wir noch
in die Zukunft eures Betriebes.
Wie wird sich deiner Meinung
der Markt hinsichtlich auf
Gemiise entwickeln und wie
werdet ihr darauf reagieren.

Ich bin mir sicher, dass das Thema Ge-
mise auch in den kommenden Jahren
attraktiv bleibt. Wir versuchen aber na-
tlirlich, uns stindig mit neuen Gemiise-
sorten weiterzuentwickeln oder uns auch
fachlich Weiterzubilden. Unsere Kunden
schitzen die grofe Vielfalt auf unserem
Betrieb sehr und ganz besonders auch
die personliche Beratung von Klaus und
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Nihere Infos zur geplanten Tour be-
kommst du im Landjugendreferat deines
Bundeslandes!

mir wird sehr gerne in Anspruch ge-
nommen. Fiir die Zukunft steht natiirlich
das bestmogliche Erfiillen der Kunden-
wiinsche im Vordergrund, Marktfahig
zu bleiben und trotzdem auf die Familie
und unsere Gesundheit zu achten.

Danke Gabi, dass du dir fiir uns
Zeit genommen hast.





